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F O R M A T O  E U R O P E O  
P E R  I L  C U R R I C U L U M

V I T A E

INFORMAZIONI PERSONALI 
Nome 

Indirizzo 
Telefono Ufficio 

E-mail ufficio 
Nazionalità 

Data di nascita 

LORIGA  ANTONELLA 

25, Via Silki, 07100, Sassari, Italia 

079/2638824 

a.loriga@promocamera.it 

Italiana 

 

ESPERIENZA LAVORATIVA 
• Date (da – a) Gennaio 2001 a oggi 

• Nome e indirizzo del datore di
lavoro 

Promocamera, Via Predda Niedda, 18 - Sassari 

• Tipo di azienda o settore Azienda Speciale della Camera di Commercio di Sassari 
• Tipo di impiego

• Principali mansioni e responsabilità

1° livello CCNL Commercio - Contratto a tempo indeterminato  

 Progettazione, monitoraggio ed orientamento, presidio organizzativo e del processo didattico,
attività amministrative e rendicontazione nell’ambito di progetti finanziati a valere sul
Programma Georgiche del POR Sardegna 2000-2006 per la formazione di aziende del
comparto agroalimentare (vitivinicolo, oleario e lattiero caseario)

 Progettazione, monitoraggio, orientamento, attività amministrative e rendicontazione progetti
comunitari;

 Progettazione interventi di formazione manageriale per la pubblica amministrazione e per le
imprese e di formazione professionale;

 Responsabile Tutoring e Responsabile Monitoraggio Formazione di Promocamera, Sede
Formativa accreditata dalla Regione Sardegna;

 Rendicontazione progetti di formazione e progetti speciali;
 Servizi di informazione e assistenza su finanziamenti agevolati nazionali e regionali in tutti i

settori di attività economica, programmi ed iniziative comunitarie, agevolazioni per
l’imprenditoria giovanile e femminile, procedure tecniche, legislative e burocratiche in materia
di finanziamenti e credito alle imprese;

 Servizi di consulenza e sensibilizzazione delle imprese per la creazione di Contratti di Rete;
 Servizi di sostegno e assistenza tecnica alla cooperazione tra le imprese locali e gli operatori

economici esteri per favorire e migliorare l’accesso sui mercati internazionali;
 Organizzazione e realizzazione missioni commerciali all’estero, partecipazione a Fiere di

settore e allestimento degli stand espositivi, workshop ed incontri BtoB con operatori/buyers
internazionali preventivamente individuati e selezionati;

 Organizzazione e realizzazione di iniziative di accoglienza (incoming) per delegazioni estere
di buyers, importatori/distributori, tour operators, stampa specializzata, ecc. finalizzate alla
conoscenza del territorio locale/regionale e delle aziende di eccellenza coinvolte nelle diverse
azioni promozionali di settore

 Organizzazione di manifestazioni fieristiche;
 Organizzazione di eventi culturali, convegni e seminari

Principali progetti realizzati negli ultimi anni:  

2021/2023 – MarittimoTech+ (Acceleratore Transfrontaliero di Startup): finanziato dal P.O. 
Italia-Francia Marittimo 2014-2020, capitalizzando le buone pratiche dei precedenti progetti, ha 
realizzato un percorso di formazione, accompagnamento individuale e di networking alle MPMI 
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ed alle startup innovative; 
2020/2022 – Fr.I.net4.0 (Francia e Italia in rete per accrescere la competitività delle 
imprese): finanziato dal P.O. Italia-Francia Marittimo 2014-2020, capitalizzando le buone 
pratiche del precedente Fr.I.net2, ha sviluppato e rafforzato i servizi erogati alle imprese dal 
Centro di Competenze Transfrontaliero; 
2020/2022 – BlueConnect2 (Sostegno ai progetti innovativi e sostenibili delle imprese 
dell’Economia del mare): finanziato dal P.O. Italia-Francia Marittimo 2014-2020, capitalizzando 
le buone pratiche del precedente progetto BlueConnect, si è proposto di rafforzare il tessuto 
imprenditoriale delle MPMI tramite la fornitura di servizi di supporto transfrontaliero (diagnostica, 
business plan, ecc.) sotto forma di voucher; 
2019/2021 – MarittimoMOB (Acceleratore Transfrontaliero di Mobilità): finanziato dal P.O. 
Italia-Francia Marittimo 2014-2020, ha realizzato il primo Corso di perfezionamento italo-
francese dal titolo “Specialista dell’accoglienza sicura nella nautica e nel turismo sostenibile”, 
presso l’Università di Genova (Dipartimento DICCA), della durata di 48 ore frontali e 100 ore in 
mobilità transnazionale, con il riconoscimento di 10 CFU; 
2018/2020 – SUCCESS (Servizi Unificati di Cooperazione Transfrontaliera per la Creazione 
di Impresa Sostenibile e Sicura), finanziato dal P.O. Italia-Francia Marittimo 2014-2020, ha 
realizzato attività di coaching e tutoring finalizzate all’occupazione mediante la creazione di 
impresa (6 nuove imprese create in Sardegna); 
2017/2018 – FR.I.NET2 (Francia Italia Network): finanziato dal P.O. Italia-Francia Marittimo 
2014-2020, ha consentito l’attivazione del Centro di Competenze Transfrontaliero che ha fornito 
aiuti indiretti alle MPMI; 
2017/2018 – MarittimoTech (Acceleratore Transfrontaliero di Startup): finanziato dal P.O. 
Italia-Francia Marittimo 2014-2020, ha favorito la creazione di nuove imprese attraverso 
l’erogazione di un percorso formazione individuale e collettivo (90 ore); 
2017/2018 – BlueConnect (Collega le MPMI ai mercati marittimi a forte potenziale): 
finanziato dal P.O. Italia-Francia Marittimo 2014-2020, attraverso l’erogazione di voucher ha 
consentito di sostenere la crescita dei settori nautica da diporto e yachting, logistica, crociere e 
traghetti; 
2015/2016 – VertourMer 2.0, Vermentino tra tradizione e Innovazione: finalizzato alla 
promozione del Vermentino e dei suoi territori, attraverso una più efficace commercializzazione 
del produzioni vinicole e alla “messa in rete” dei produttori locali; tra le varie iniziative si segnala 
l’organizzazione e la realizzazione ad Olbia della manifestazione fieristico – promozionale 
“Benvenuto Vermentino” (ottobre 2015-novembre 2016); 
2016 - Prossima fermata Sardegna: finalizzato a  favorire il rilancio del turismo svizzero in 
Sardegna attraverso attività di informazione, formazione, Educational Tour in Sardegna, 
partecipazione alla fiera TTW Zurigo 
2016 – Experience Italy South and Beyond: con l’obiettivo di promuovere, sul mercato 
internazionale, l’offerta delle eccellenze enogastronomicheed il relativo segmento turistico delle 
Regioni del Sud Italia, attraverso Workshop, BtoB e press organizzati nel Nord Sardegna e in 
provincia di Nuoro; 
2015 – FR.I.NET (Francia Italia Network): finalizzato alla creazione di Reti di Imprese 
transfrontaliere nell’ambito delle filiere prioritarie (nautica, turismo, biotecnologie, energie 
rinnovabili verdi e blu, biotecnologie verdi e blu), finanziato dal P.O. Italia-Francia Marittimo 
2007-2013; 
2013/2014 – Cooperazione tra Sardegna e Sultanato dell’Oman: finalizzato ad individuare 
nuove opportunità di business per le imprese sarde attraverso la realizzazione di diverse attività 
tra cui la partecipazione con una collettiva di imprese alla Fiera INFRAOMAN 2013 a Muscat, 
l’organizzazione del “1°Forum internazionale per rafforzare la cooperazione e il partenariato con 
l’OMAN ad Olbia nel giugno 2014 e l’organizzazione di una missione in OMAN in occasione del 
“Business Opportunities Forum” a Muscat nel novembre 2014. 
2007 - Progetti AGRIFORM ed AGRINNOVA: realizzazione di n°9 corsi per un totale di 1300 
ore di formazione rivolti ad aziende del comparto agroalimentare (vitivinicolo, oleario e lattiero 
caseario)  finanziati a valere sul Programma Georgiche (formazione professionale in 
agricoltura) del POR Sardegna 2000-2006; 
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• Date (da – a) 

  
 
Giugno 2000 – Dicembre 2000 

• Nome e indirizzo del datore di 
lavoro 

 Promocamera, Via Predda Niedda, 18 - Sassari 

• Tipo di azienda o settore  Azienda Speciale della Camera di Commercio di Sassari 
• Tipo di impiego  Collaborazione coordinata e continuativa 

• Principali mansioni e responsabilità  Attività inerenti lo Sportello Finanza e credito, la formazione e il sostegno alle imprese 
 

• Date (da – a)  Gennaio 1996 – Maggio 2000 
• Nome e indirizzo del datore di 

lavoro 
 Camera di Commercio I.A.A. – Via Roma, 74 – 07100 SASSARI 

• Tipo di azienda o settore  Ente Pubblico 
• Tipo di impiego  Collaborazione coordinata e continuativa 

• Principali mansioni e responsabilità  Attività inerenti l’informazione, la formazione, l’assistenza tecnica e l’analisi dei fabbisogni delle 
imprese locali 
 

• Date (da – a)  Giugno 1994 – Dicembre 1995 
• Nome e indirizzo del datore di 

lavoro 
 Camera di Commercio I.A.A. – Via Roma, 74 – 07100 SASSARI 

• Tipo di azienda o settore  Ente Pubblico 
• Tipo di impiego  Borsa di studio 

• Principali mansioni e responsabilità  Servizi alle imprese 

 
ALTRE ESPERIENZE LAVORATIVE 

• Date (da – a)  2003 
• Nome e indirizzo del datore di 

lavoro 
 Camera di Commercio I.A.A. di Nuoro 

• Tipo di azienda o settore  Ente Pubblico 
• Tipo di impiego  Collaborazione occasionale 

• Principali mansioni e responsabilità  Redazione il “Piano Operativo delle linee d’azione per l’attività di Promozione Economica” 
 

• Date (da – a)  2002 
• Nome e indirizzo del datore di 

lavoro 
 CNA - Sassari 

• Tipo di azienda o settore  Associazione di categoria 
• Tipo di impiego  Collaborazione occasionale 

• Principali mansioni e responsabilità  Docenza in materia di “Finanziamenti alle Imprese” nell’ambito del progetto “Horizon Turismo 
Blu Alghero” 
 

• Date (da – a)  2001 
• Nome e indirizzo del datore di 

lavoro 
 Lions Club - Castelsardo 

• Tipo di azienda o settore  Associazione culturale 
• Tipo di impiego  Collaborazione occasionale 

• Principali mansioni e responsabilità  Relazione su “Il Progetto d’impresa” nell’ambito del Convegno “Giovani e Occupazione per lo 
sviluppo del futuro” 
 

• Date (da – a)  2001  
• Nome e indirizzo del datore di 

lavoro 
 Università degli Studi di Sassari – Master in Economia e Marketing del Turismo 

• Tipo di azienda o settore  Università 
• Tipo di impiego  Collaborazione occasionale 

• Principali mansioni e responsabilità  Docenza in materia di Promozione imprenditoriale “Legislazione e contratti del Turismo” 
 

• Date (da – a)  2000 
• Nome e indirizzo del datore di 

lavoro 
 I.P.S.C. “Giovanni XXIII” - Sassari 

• Tipo di azienda o settore  Istituto Superiore 
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• Tipo di impiego  Collaborazione occasionale 
• Principali mansioni e responsabilità  Docenza in corso Post Qualifica in materia di “Finanziamenti alle imprese” 

 
• Date (da – a)  1999 

• Nome e indirizzo del datore di 
lavoro 

 I.T.C. “A. La Marmora” - Sassari 

• Tipo di azienda o settore  Istituto Superiore 
• Tipo di impiego  Collaborazione occasionale 

• Principali mansioni e responsabilità  Docenza in corso Post Diploma in materia di “Finanziamenti alle imprese” 
 

• Date (da – a)  1999 
• Nome e indirizzo del datore di 

lavoro 
 ISOGEA - Sassari 

• Tipo di azienda o settore  Ente di Formazione Professionale 
• Tipo di impiego  Collaborazione occasionale 

• Principali mansioni e responsabilità  Docenza in materia di “I servizi forniti dalla Camera di Commercio” nell’ambito del Corso per il 
“Tecnico di marketing” 
 

• Date (da – a)  1997 
• Nome e indirizzo del datore di 

lavoro 
 Unioncamere Sardegna - Cagliari 

• Tipo di azienda o settore  Ente Pubblico 
• Tipo di impiego  Collaborazione occasionale 

• Principali mansioni e responsabilità  Componente “Commissione Regionale di degustazione degli Oli” per il Concorso al premio 
“Ercole Oliario” 
 

• Date (da – a)  1997 
• Nome e indirizzo del datore di 

lavoro 
 Associazione Professionisti Sardi - Sassari 

• Tipo di azienda o settore  Ente di Formazione Professionale 
• Tipo di impiego  Collaborazione occasionale 

• Principali mansioni e responsabilità  Docenza in materia di “Servizi alle Imprese” nell’ambito del Progetto Adapt “PMI  - Dimensione 
Europea” 

 
ISTRUZIONE E FORMAZIONE 

• Date (da – a)  Novembre 1989 – Novembre 1993 
• Nome e tipo di istituto di istruzione 

o formazione 
 Università degli Studi di Cagliari – Facoltà di Economia e Commercio 

• Principali materie / abilità 
professionali oggetto dello studio 

  Area Matematica, Matematica I, Matematica Finanziaria I e II, Statistica I e II 
 Area Aziendale, Ragioneria I e II, Gestione Aziendale, Merceologia. 
 Area Economico – Politica, Economia I e II, Politica Economica 
 Area Giuridica, Diritto privato, Diritto pubblico, Diritto Commerciale, Diritto del Lavoro 
 Area Linguistica, Lingua Inglese, Lingua Francese 
Titolo della Tesi: Problemi e prospettive del turismo in provincia di Sassari 
Votazione: 110/110 

• Qualifica conseguita  Dottore in Economia e Commercio 
• Livello nella classificazione 

nazionale (se pertinente) 
 Laurea ciclo unico vecchio ordinamento (magistrale) 

• Date (da – a)  Settembre 1984 – Luglio 1989 
• Nome e tipo di istituto di istruzione 

o formazione 
 Liceo Scientifico “G. Spano” - Sassari 

• Principali materie / abilità 
professionali oggetto dello studio 

 Matematica, Chimica, Fisica, Italiano, Lingua Inglese 

• Qualifica conseguita  Maturità Scientifica 
Votazione 58/60 

• Livello nella classificazione 
nazionale (se pertinente) 

 Diploma 

 
PERCORSI FORMATIVI DI  
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SPECIALIZZAZIONE 
  Aprile 2023 – Percorso Formativo “Dall’ideazione di un progetto alle tecniche per la sua 

realizzazione. Come accedere ai fondi europei 2021-2027, con un approccio innovativo all’Euro-
progettazione”, (24 ore) organizzato da Promocamera in collaborazione con FASI.EU  

Gennaio 2023 – Certificazione Base di Project Management ISIPM – Base (Certificato N° 
17452, rilasciato dall’istituto Italiano di Project Management) 

Novembre-Dicembre 2022 – Corso “Time to change: la Mindfulness nel contesto organizzativo 
camerale” (13 ore), organizzato in modalità webinar dalla Camera di Commercio di Sassari 

Novembre 2022 - Corso di “Alta Formazione in Project Management” (24 ore) propedeutico al 
conseguimento della certificazione ISIPM®-Avanzato organizzato da Ambiente Impresa - 
Cagliari 

Marzo-Maggio 2022 – Ciclo formativo “Eccellenze in digitale” curato dal Sistema delle Camere di 
Commercio con il supporto di Google.org, Moduli: 1.Costruire una presenza on line efficace; 
2.SEO e Content Strategy; 3.Facebook per il business; 5.Tool di messaggistica e ChatBot; 10. 
Metodologie di project Management consolidate al servizio delle PMI (7,5 ore) 

Maggio-Giugno 2021 – Corso “Social Media Management for business” (24 ore) organizzato in 
modalità Webinar da Promocamera - Sassari 

Giugno-Luglio 2020 – Short Master in Internazionalizzazione di impresa (52 ore) organizzato on 
line da PROMOS ITALIA - Milano 

Novembre 2019 – Corso di “Project Management” propedeutico al conseguimento della 
certificazione ISIPM®-base organizzato da Ambiente Impresa - Cagliari 

Settembre 2019 – Corso “Create & Connect: introduzione alla gestione dei social media per le 
aziende” organizzato da UNO Srl - Sassari 

Giugno 2018 – Ottobre 2018 – Percorso di formazione “Le nuove competenze sui temi 
dell’internazionalizzazione” organizzato da Unioncamere - Roma 

Ottobre 2017 – Corso “Gli affidamenti sotto i 40.00 euro dopo il correttivo” organizzato da 
Promocamera - Sassari 

Febbraio 2017 – Corso “Il nuovo Codice dei Contratti pubblici” organizzato da Promocamera - 
Sassari 

Giugno 2016 – Corso “Le ultime novità in materia di appalti pubblici per la PA” organizzato da 
Promocamera - Sassari 

Febbraio 2016 – Percorso di formazione “Sevizio per la qualità e la qualificazione delle filiere del 
made in Italy”, realizzato da DINTEC, Consorzio per l’Innovazione Tecnologica per Tecnologica 
per promocamera 

Luglio – settembre 2015 (60 ore) – Percorso integrato “Lo sviluppo delle idee progettuali– 
Sassari” nell’ambito della programmazione comunitaria 2014-2020, nel corso del Progetto 
Asfodelo “Formazione e Rafforzamento delle competenze di giovani e donne per lo sviluppo 
locale” 

Marzo –maggio 2015 (70 ore) – Percorso integrato “Le opportunità di finanziamento della 
programmazione comunitaria 2014-2020 – Sassari 2” nel corso del Progetto Asfodelo 
“Formazione e Rafforzamento delle competenze di giovani e donne per lo sviluppo locale” 

Novembre Dicembre 2014 – Corso “Pianificazione, Promozione e Gestione dei Circuiti 
Enogastronomici” organizzato dalla Scuola di Direzione Aziendale dell'Università Bocconi per 
Promocamera - Sassari 

Aprile 2014 – Seminario informativo e formativo “Il nuovo regime degli aiuti De Minimis nel 
quadro della programmazione comunitaria 2014-2020” organizzato da Promocamera - Sassari 

Gennaio 2014 – Corso “Gare d’appalto: cosa cambia con il sistema AVCPass” organizzato da 
Promocamera - Sassari 

  Dicembre 2013 – Corso “E Commerce e Customer Relationship Management per le imprese 
agroalimentari e turistiche” organizzato dalla Scuola di Direzione Aziendale dell'Università 
Bocconi per Promocamera - Sassari 

  Novembre 2013 - Corso “Fondi diretti, Quadro logico e budget”, organizzato da Dipartimento 
politiche Europee per Promocamera - Sassari 

  Novembre 2013 – Corso “La legge Anticorruzione (L.190/12) e la predisposizione del Piano 



Pagina 6/7 -   Curriculum vitae di LORIGA Antonella 
  
 

Triennale” organizzato da Promocamera - Sassari 
  Novembre 2013 – Corso “Strategie di valorizzazione del sistema turistico” organizzato dalla 

Scuola di Direzione Aziendale dell'Università Bocconi per Promocamera - Sassari 
  Ottobre 2013 – Corso “Strategie e strumenti di marketing per le imprese agroalimentari e del 

sistema turistico” organizzato dalla Scuola di Direzione Aziendale dell'Università Bocconi per 
Promocamera - Sassari 

  Giugno 2013 – Corso “Gli Acquisti di beni e servizi sul mercato elettronico” organizzato da 
Promocamera - Sassari 

  Giugno 2013 – Corso “La partecipazione di successo al mercato elettronico della PA” 
organizzato da Promocamera - Sassari 

  Maggio 2013 -  Corso avanzato per “Manager delle Reti di Impresa” organizzato da Officina 
delle Reti per Promocamera - Sassari 

  Marzo 2012 – Corso su “Marketing dell’impresa agroalimentare tra globalizzazione e crisi” 
organizzato da Promocamera – Sassari 

  Giugno - Ottobre 2011  - Corso "Organizzazione e Strategia delle PMI" organizzato dalla Scuola 
di Direzione Aziendale dell'Università Bocconi per Promocamera - Sassari 

  Aprile 2010 - Corso su "L'organizzazione dell'Ufficio di Segreteria nella PA" organizzato da 
Promocamera - Sassari 

  Maggio 2008 - Corso su "La comunicazione efficace. Come scrivere per farsi capire" 
organizzato da Promocamera - Sassari 

  Aprile 2008 - Corso su Il cerimoniale e la gestione di manifestazioni ed eventi nella Pubblica 
Amministrazione" - organizzato da Promocamera - Sassari 

  Febbraio 2006 - Corso su “Processo formativo e lifelong learning” nell’ambito dell’Executive 
Master in Gestione dei processi formativi organizzato dal Centro di Formazione Manageriale e 
Gestione d'impresa della Camera di Commercio di Bologna 

  Dicembre 2005 - Corso su “La qualità dei processi formativi” nell’ambito dell’Executive Master in 
Gestione dei processi formativi organizzato dal Centro di Formazione Manageriale e Gestione 
d'impresa della Camera di Commercio di Bologna 

  
Ottobre 2005 - Corso su “La valutazione della Formazione” nell’ambito dell’Executive Master in 
Gestione dei processi formativi organizzato dal Centro di Formazione Manageriale e Gestione 
d'impresa della Camera di Commercio di Bologna 

  
Giugno 2005 - Corso su “Metodi e strumenti per la gestione dell’aula” nell’ambito dell’Executive 
Master in Gestione dei processi formativi organizzato dal Centro di Formazione Manageriale e 
Gestione d'impresa della Camera di Commercio di Bologna 

  
Maggio 2005 – Corso su “Il Codice della privacy” organizzato dalla Scuola di Pubblica 
Amministrazione di Lucca 

  
Aprile 2005 - Corso su “La progettazione degli interventi formativi” nell’ambito dell’Executive 
Master in Gestione dei processi formativi organizzato dal Centro di Formazione Manageriale e 
Gestione d'impresa della Camera di Commercio di Bologna 

  
Novembre 2004 – Corso su “Il marketing turistico” organizzato dalla SDA Bocconi 

  
Ottobre 2004 – Corso su “Il budget aziendale e la costruzione di un business plan” organizzato 
dalla SDA Bocconi 

  
Gennaio 2003 – Corso su “Come sviluppare un business Plan” organizzato dalla SDA Bocconi 

  
Novembre 2002 – Corso su “ Comunicare con le fiere” organizzato dalla SDA Bocconi 

  
Giugno 2001 – Corso su “Il Controllo di gestione nelle PMI” organizzato dalla SDA Bocconi 

  
Ottobre 2000 – Corso su “Il Commercio Internazionale” organizzato dalla SDA Bocconi 

  
Ottobre 1997 –Gennaio 1998 (120 ore) Corso su “Sviluppo Locale e politica industriale elementi 
per l’analisi e la progettazione, la gestione e la valutazione di iniziative di promozione dello 
sviluppo tecnologico e produttivo del territorio” cofinanziato dalla IG Spa e dal Fondo Sociale 
Europeo 

  
Marzo – Aprile 1995 Corso  su “Marketing strategico” presso l’Università di Sassari 

  
Marzo – Aprile 1994 Corso su “Ricerche di mercato” presso l’Università di Sassari  
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Maggio 1993 – Corso sulla Revisione e Certificazione di Bilancio presso l’Università di Cagliari in 
collaborazione con le Società di Revisione 

 
CAPACITÀ E COMPETENZE 

PERSONALI 
 

MADRELINGUA 
  

ITALIANO 

 
ALTRE LINGUE 

  INGLESE 
• Capacità di lettura  Eccellente 

• Capacità di scrittura  Buono 
• Capacità di espressione orale  Buono 

 
Titolo conseguito: FIRST CERTIFICATE IN ENGLISH rilasciato dall’Università di Cambridge 
– Grade C – livello B2  
 

  FRANCESE 
• Capacità di lettura  Buona 

• Capacità di scrittura  Buona 
• Capacità di espressione orale  Elementare 

 
CAPACITÀ E COMPETENZE 

RELAZIONALI 
 

 Buone capacità di comunicazione interpersonali acquisite durante l’esperienza lavorativa che 
comporta un continuo contatto con il pubblico e  con altri enti o istituzioni 

CAPACITÀ E COMPETENZE 

ORGANIZZATIVE  
 

 Buone capacità organizzative acquisite sia durante il corso di laurea sia nel corso delle varie 
esperienze lavorative in particolare nell’elaborazione, gestione e rendicontazione di progetti 

CAPACITÀ E COMPETENZE 

TECNICHE 
 

 Buone conoscenze informatiche, del pacchetto Office, Adobe (Acrobat, per la gestione di 
documenti e Photoshop, per creare, elaborare, modificare e ottimizzare immagini digitali, 
fotografie, illustrazioni e video)  e buona dimestichezza con Internet e con la comunicazione su 
Social Network 
 

ALTRE CAPACITÀ E COMPETENZE 
. 

 Particolare passione per la cucina, per le tecniche di degustazione di vino, olio e formaggi e loro 
abbinamenti, per i viaggi e la lettura 
 

PATENTE O PATENTI  Patente di guida categoria A e B 

   

ULTERIORI INFORMAZIONI  Coniugata, 2 figlie 
 
 
Il sottoscritto sotto la propria responsabilità, ai sensi della legge sensi del D.P.R. 445/2000, consapevole della responsabilità e delle 
sanzioni stabilite dalla legge nei confronti di chi dichiara il falso, attesta che i dati sopra riportati rispondono a verità" 
 
 

Firma____________________________________ 
 
Autorizzo il trattamento dei miei dati personali presenti nel cv ai sensi dell’art. 13 del Decreto Legislativo 30 giugno 2003, n. 196 
“Codice in materia di protezione dei dati personali” e dell’art. 13 del GDPR (Regolamento UE 2016/679). 
 
 
Luogo e data  
 
Sassari, 31 gennaio 2024 

Firma 
________________________________________ 


